Die Birchmeier Spriihtechnik AG ist der filhrende Schweizer Hersteller von hochwertigen Spriih-, Schaum-, Streu-
und Dosiergeraten flr Garten, Industrie und professionelle Anwendungen. Mit eigener Entwicklung, Produktion
und Vertrieb in Stetten AG steht das Unternehmen fiir Schweizer Qualitadt, Innovation und Zuverlassigkeit. Die
Produkte werden weltweit in Gber 80 Landern erfolgreich eingesetzt. Im exklusiven Auftrag der Geschéftsleitung
suchen wir eine engagierte, belastbare und erfahrene Personlichkeit als
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Leiter*in Verkaufsinnendienst 100%

In dieser Schliisselposition Gibernehmen Sie die Verantwortung fiir den Verkaufsinnendienst, den Kundendienst
inklusive Reparaturwerkstatt sowie Spedition. Gemeinsam mit Ihrem Team von sechs Mitarbeitenden sorgen Sie
fiir effiziente Ablaufe und einen erstklassigen Kundenservice.

Das erwartet Sie

Spannende und vielseitige Aufgabe mit Gestaltungsspielraum, Kompetenz und Verantwortung

Kurze Entscheidungswege und eine offene Unternehmenskultur

Vielseitiges Aufgabengebiet mit hoher Eigenverantwortung

Eine abwechslungsreiche Aufgabe an der Schnittstelle zwischen Verkauf, Produktion und Logistik
Motivierte Mitarbeitende in einem Schweizer Unternehmen mit Produkten, die Sie (iberzeugen werden

Was Sie mitbringen

Kaufmannisch/technische Grundausbildung mit betriebswirtschaftlicher Weiterbildung

Nachweisliche Berufserfahrung im Verkaufsinnendienst mit nationaler und internationaler Kundschaft
Organisationsgeschick, natiirliche Autoritdt und Vorbildfunktion

Abteilungsibergreifendes Denken und Handeln

Strukturierte, I16sungsorientierte und selbsténdige Arbeitsweise

Sicherer Umgang mit SAP und MS Office

Sehr gute Deutsch-, Franzosisch- und Englischkenntnisse, jede weitere Sprache von Vorteil

lhre Aufgaben

Fihrung von Mitarbeitenden von VID, Fabrikladen und Spedition (6 Personen)
Auftragskoordination und Verarbeitung sowie Exportadministration
Betreuung der nationalen und internationalen Kundschaft

Unterstlitzung von Aussendienst-Mitarbeitenden und dem Verkaufsleiter
Verarbeitung von Marketingaufgaben (Verkaufsunterlagen, Pricing usw.)
Erreichung von betriebswirtschaftlichen Vorgaben

Sind Sie bereit, Verantwortung zu Gibernehmen und gemeinsam mit dem Team neue Impulse zu setzen? Dann freuen wir uns
auf Ihre vollstandige Bewerbung. Urs Herzog, Senior Consultant, steht Ihnen fiir erste Fragen gerne auch telefonisch zur
Verfligung.
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